
Apa itu Fundamental Analysis? 

 Teknik yang diguna-pakai oleh 

Pelabur tersohor (Warren Buffett, 

Peter Lynch, Philip Fisher, Benjamin 

Graham dll.) 

 Pelaburan saham bererti pelaburan 

dalam perniagaan 

 Memahami perniagaan dan 

modelnya 

 4P – Perniagaan, Pengurusan, 

Produk & Servis dan Price  

 Analisa laporan kewangan seperti  

 Balance Sheet (Kunci Kira-Kira) 

 Cash Flow (Aliran Tunai) 

 Profit & Loss (Untung & Rugi) 

 Kekuatan atau kelemahan 

kewangan dan perniagaan syarikat 

akan menentukan harga saham 

 

 Mengira nilai sebenar berbanding 
harga saham – Nilai Intrinsik Saham 
(Intrinsic Value) 

 Perubahan harga saham yang 
sejajar dengan perubahan 
kewangan dan perniagaan syarikat 

 Kaunter spekulatif adalah kaunter 
saham yang perubahan harga 
saham yang tidak sejajar dengan 
kedudukan kewangan syarikat 

 Membeli saham yang berpotensi 
dan berada di bawah nilai yang 
sebenar 

 Mengetahui ratio-ratio/KPI 
kewangan penting dan memahami 
ertinya 

 Kewangan peribadi yang kukuh 
sebelum melabur 

 Pelaburan Jangka Panjang (4-5 
tahun dan ke atas) 

Bengkel Saham 101 



Contoh  
Strategi Nilai Intrinsik 

Saham 
 Hanya beli saham yang 

bernilai tinggi tetapi harga 

yang murah 

Bengkel Saham 101 



Biodata Saya 
 Pendidikan: Lehigh University 

Bachelor of Science in Business & 
Economics – Majoring in Business 

Finance 1998 

 Pekerjaan: Financial IT Analyst 
sebuah syarikat multi-national 

 Pelabur saham (bukan Remisier) 
semenjak krisis sub-prima US 

 Bekerjasama dengan mana-mana 

pihak untuk mempelbagaikan 
teknik pelaburan 

 Personal or Group Coaching 

 

 

 

 

 

 

 Facebook: 
https://www.facebook.com/rogerna
ut1 

 https://www.facebook.com/pages/B
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